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互联网金融浅析	  
•  互联网金融的本质：去中心化、⻓长尾、大数据 

以银行为代表的传统金融机构，受制于监管过度、缺乏渠道等原因，⻓长期服务于20%的“优质客户”；
而⻓长尾市场包含大量“微不足道”的用户和需求，由于信息不对称、资源配置效率低，需求⻓长期得不
到满足。互联网具有去中心化、大数据等特性，结合金融能较好的解决这部分用户的需求。 
 

•  互联网金融的基石：货币、交易、信用体系 
虚拟货币和移动平台的出现，将互联网独立隔离成自由金融体系。大数据让线上信用审核、评估变
的可能，极大减少人工审核过程的繁杂和成本，提升交易效率，降低交易成本；大数据将个性化服
务变的可能，最终实现智能化、个性化的金融服务。 

 
•  互联网市场平台：P2P、P2B、众筹、非流动资产交易 

传统金融交易网络中，以银行为代表的金融机构作为核心节点扮演金融媒介的角色；总体上说是一
种集中式的交易结构；互联网金融演化成一种混合结构：大节点与局部节点共存，局部节点起到信
息聚合以及服务连接的作用（如P2P借贷）。新网络结构下信息不对称、资源配置效率将会得到极
大改善。 

 
•  个人理财的未来：智能化、个性化、社交化 

互联网理财依靠智能化数据处理、个性化用户体验，这正是互联网企业擅⻓长的领域。而针对⻓长尾市
场，提供低成本的线上解决方案，更是大量互联网企业的立身之本。 



“平等”颠覆“垄断”	  
金融的本质是实现资产最优配置，要求平等、高效，而这，恰好与互联网的精髓不谋而合。以银行为代
表的传统金融机构，受制于监管过度、缺乏渠道等原因，⻓长期服务于20%的“优质客户”，而⻓长尾市场包
含大量“微不足道”的用户和需求，由于信息不对称、资源配置效率低，需求⻓长期得不到满足。互联网具
有去中心化、大数据等特性，结合金融能较好的解决这部分用户的需求。 
 

信息垄断 

“专业”vs. 
“非专业” 

“公开”vs. 
“非公开” 

媒介垄断 

投融资渠道 

产品发售 

服务垄断 

监管资质 

大者通吃 



互联网的优势是自由、平等	  
•  并行自动化 

•  开放、共享，信息平等化 

•  分散化、协作性 

•  去中心化 

•  弱监管 

•  线下到线上 

•  数据驱动 

•  ⻓长尾市场：小微，民营，低收入 

•  个性化，同时覆盖头部和尾部 

•  消费者地位反转，CRM->VRM 

•  体验为王 



互联网金融的技术驱动力	  
• 自媒体 信息生产 

• 线上传播链：人（facebook）、内容（twitter）、介质
（Yelp, Youtube） 信息传播 

• 资源弹性配置（云计算） 海量数据传递 

• 共用服务（SaaS） 数据传递成本降低 

• 移动终端：随身、实时、ID、通讯录、位置、拍摄、音频、
蓝牙/NFC 跨渠道信息获取 

• 大数据4V：Volume, Variety, Velocity, Value 传统行业数据线上化并实时跟踪 

• 基于大数据的个性化推荐算法 人工智能 



互联网金融的三大基石	  

货币 支付交易 信用体系 



货币创新的“去中心化”	  

 比特币的定义 
一种全球通用的加密电子货币，且完全交由用户
们自治的交易工具，是一种对等网络支付系统和
虚拟计价工具。没有中心化的清算机构。 
 
获取和交易 
采用密码技术来控制货币的生产和转移。参与者
通过处理交易验证和记录来获取作为手续费的比
特币，又称“挖矿”。一次交易要1小时。 
 
去中心化 
不依赖中央银行、政府、企业的支持或者信用担
保，而是依赖P2P网络中种子文件达成的网络协
议，理论上确保了任何人、机构、或政府都不可
能操控比特币的货币总量，或者制造伪币。 
 
总量增⻓长 
货币总量按照设计预定的速率逐步增加，增加速
度逐步放缓，并最终在2140年达到2100万个的极
限。 

离散货币的特点 
总量受限，没有通胀；离散发行，匿名交易； 
不受监管，全球流通；价格不定，无转账费； 

2014年比特币价格变化图 



支付清结算的“去中心化”	  

Ripple清结算网络	  
P2P分布式交易清结算系统，可用于支付、货币
兑换和汇款，支持任何规模的安全、即时、免
费的全球金融交易。支持任何法定货币（美元，
日元等），虚拟货币（比特币等），商品或其
他有价值的物品（常旅客里程、积分等）。	  
	  
分布式账本	  
Ripple基于同步的分布式清结算账本。除了结余，
每本账本还记录交易细节。交易网络中的各个
账本每2-‐5秒同步一次，同步后即确认交易。 每
个分布式数据库都存储所有帐户的交易信息，
并不断地从网络上的其他服务器收到交易信息，
直到所有服务器对此交易达成共识。	  
	  
基于关系链的清结算	  
支付在两个互相信任的用户间进行。对于互相
不认识的用户，系统会尝试找到两个用户之间
的路径，通过信任的联系人网络付款。	  

传统支付清算网络与Ripple网络对比	  



支付借助移动端打通O2O	  

mPOS	   读卡器包括一个简单的读头直接连接到3.5mm音
频插孔，并加密传输卡条信息。	  

线上店面	   线上店面让店主方便地开店并接受线上订单。	  

线下预订	   通过APP可预订线下餐厅的餐点。	  

C2C	   通过email简单汇款。	  



身份数据 

个人信用体系向线上发展

银行身份信息 

手机数据 

运营商信息 

社交网络 

交易数据 

银行卡 

第三方征信数据 

手机缴费

电商平台 小贷公司 

数据云处理 用户 

大数据处理	  
为用户授信 

数据 

1、官方征信数据

如：

2、民间企业征信数据

如：

3、互联网数据

如：



个人线上信用体系的鼻祖 FICO	  
付款历史（35%）  
•  信用卡（Visa，万事达，美国运通，发现等）  
•  零售（如百货公司信用卡）  
•  分期贷款（如汽⻋车贷款）  
•  财务公司账户  
•  按揭贷款	  

欠款金额（30%）	  
•  所有欠款帐户的金额 
•  欠款账户的不同类型 
•  多少个账户有余额 
•  总授信额度及“循环”信用账户  
•  分期贷款欠款金额，与原贷款金额相比	  

信用历史时间（15%）	  
•  信用帐户建立时间，包括最古老的帐户 
•  最新账户的年龄和所有帐户的平均年龄  
•  特定帐户的最近一次使用时间	  

信用账户类型（10%）	  
•  信用账户的类型（循环额度，分期账户）	  
•  信用账户的数量	  

新帐户（10%）	  
•  有多少新帐户 
•  有多少个最近的调查 
•  最近一次信用报告查询的时间 
•  开新帐户的时间 
•  近期信用记录是否良好，还是分数刚刚反弹	  



个人线上信用体系的演进	  

比如，用于判断用户信用的数据包括，用户在申请贷款是输入姓名是否大写/小写，用户在网站
上停留的时间，用户使用预付费手机还是月付手机等等。	  

一切数据皆是信用数据	  



小微企业线上信用体系建设	  
线上贷款 vs. 传统线下贷款 

链接线上供应商和服务提供商，如销售记录、用
户浏览、用户评价和物流、竞品价格及库存，社

交网站上粉丝数、用户评价等 

申请条件 收入流水表、税表 

7分钟 申请周期 几个小时 

立即 出结果时间 2周甚至更⻓长 

随借随还，循环信用 灵活性 全部额度 

$500~100,000 额度 不限 



个人征信与小微企业征信比较	  

Payment 
History 

Amount 
Owed 

Credit 
History 

New 
Credit 

Types 
Credit Used 

FICO 

Financial 
Info 

Non-
Financial 

Info 

Trade 
Info 

Public & 
Social 

Business 
Attributes 

Cash 
Flow 



互联网金融市场平台	  

P2P P2B 众筹 非流动资
产交易 

去中介、离散化 



线上P2P贷款现状	  

•  截至2014年8月，全国各类P2P借贷平台至少已达到1350家，一半在广东、浙江、北京； 

•  2014年8月月度成交额约245亿，预计今年较2013年的1100亿元增⻓长3～5倍； 

•  8 月份国内平台日均活跃人数为5.11万，其中中投资人人数 4.69 万人，借款人人数 0.42 万人； 

•  行业累计借贷人数在15万~20万，累计拥有接触经验的投资人在100万人左右。 

•  成交标平均期限在3～6个月，以10%-18%收益标为主； 

•  2011年开始到2014年4月中旬，至少有118家P2P借贷平台出现歇业整顿、提现困难、挤兑、倒闭甚至恶意
跑路等情况，占目前可统计的P2P借贷平台总样本数量的16%左右。在2013年10月份到今年初，P2P借贷
平台甚至还出现了倒闭潮，4个月内出现问题的平台占到问题平台总数的60%以上。“自融”是2013年问题平
台的一个重要特征。自融是指P2P借贷平台股东或者股东的关联企业作为借款用户向投资人进行融资，获
得的资金主要用于原有企业发展。 

<10%	  
13%	  

10%-‐18%	  
45%	  

18%-‐24%	  
33%	  

>24%	  
9%	  

<10%	   10%-‐18%	   18%-‐24%	   >24%	  
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0	  

100	  

200	  

300	  
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2014年月度成交量



平台模式 

担保/抵押模式 

资产证券化模式 

P2P网贷平台的类型	  

债权转让模式是由宜信独创的一种线下P2P借贷模式。它不是由借款人在网站上发布需求、由投
资人在网上选择标的，而是由专門的放贷人在线下先与借款人达成借款协议然后再把债券转让给
投资者。这种方式的优点是专門放贷人通过线下尽职调查可有效降低借贷⻛风险；缺点是借款人信
息相对不透明，投资者没有自己选择标的的权力。但是随着P2P借贷平台日益与理财产品捆绨在
一起许多平台为了提高流动性。 

债权转让模式 

平台不参与担保，纯粹进行信息匹配，帮助借贷双方进行更好的进行资金匹配。代表企业是拍拍
贷。借贷平台只为借款人和投资人提供借贷信息编写与发布、信用审核、供需匹配、交易管理等
撮合交易所必需的功能不对交易进行任何形式的担保( 但可能提供有限的逾期催收服务) 交易的⻛风
险完全由交易双方自行承担。 

P2P机构负责寻找客户，筛选客户端，提供担保，然后匹配资金。运作模式由平台变成了一个担
保机构。分为资金池保证模式和担保公司担保模式。 
•  资金池保证模式，对于每笔成交的交易、或者对于借款人的每次还款，平台都会从中提取一定
的费用放入⻛风险资金池，用于赔付因借款人违约而给投资人带来的损失。 

•  担保公司担保模式，对于每笔交易都会签订一份三方合同，其中的第三方即为担保公司。在借
款人违约后，由担保公司负责赔偿投资人的损失。这样投资人的利益得到了最大保障但是由于
需要支付担保费用其收益会有所下降。 

将金融机构或者准金融机构的信贷资产，通过互联网的方式以极低的門槛对外销售。代表企业为
陆金所、有利网。 



P2P标类型

•  秒标：非正常融资需求的借款标，融资后会在24小时内还清，部分平台融资完成后⻢马
上连本付息全部还完。通常为招揽客户。 

•  净值标：借出者以待收借款、账户余额等资本金为还款保障，获得一定的净值额度并
发布借款需求进行融资。 

•  债券转让标：债权持有人通过P2P借贷平台将债权挂出且与购买人签订债权转让协议，
将所持有的债权转让给承接方。 

•  信用标：无需抵押、担保，以借款人信用作为还款保证的借款产品。 

•  抵押标：借款人通过抵押（资产、房本、银行票据等） ，办理抵押担保手续、资产或
股权质押的借款产品。 

•  担保标：借款人向第三方担保人申请担保获得的借款额度而发布的标的。 



2014年P2P发展趋势	  

•  服务对象由个人向企业扩展 
从2013年开始我国出现了P2B模式，即由个人借款给企业( 严格地说是企业法人或股东) 用于
企业的生产、经营。这类借款数额较大( 可达数千万元) 、期限较短审核机制严格，一般由担
保公司担保并要求企业提供抵押。 
 

•  市场出现细分，以房贷、⻋车贷为主 
专門面向⻋车贷、二手⻋车交易、房贷、二手房交易的网贷平台出现。 

•  与线下小贷公司结合，形成O2O模式 
由于各种条件的限制，能够主动到网上寻找借贷资源的人毕竟还是少数，更大量的借贷需求，
需要在线下寻找和开发。通过小贷公司寻找合适的借款人，然后将其需求发布至P2P借贷平台，
将为平台提供大量新客户缓解投资机会供不应求的局面。 

•  与理财产品结合，减轻投资者负担 
P2P 借贷平台推出理财产品，向投资者销售。投资者购买的，实际上是向借款人发放贷款的
机会。根据理财产品的约定，平台可自动为投资者寻找借款人，并撮合双方的交易。双方最终
直接签订借贷合同。这类似于宜信模式在线上的翻版。不过，省去了专門放贷人的环节，投资
人签订的也不是债权转让合同。 



P2P平台风险	  

•  小贷尽职调查不足、公司财务披露真实性差 

•  净值标循环借贷 

•  中间账户监管缺位 

•  担保关联交易 

•  非法集资与资金池 

•  流动性危机与错配 

•  资产证券化带来的系统性⻛风险 

•  担保公司资质及能力 



Lending	  Club	  
贷款量及贷款用途	  

截止2014年2季度末，Lending	  Club共促成借贷 $50亿美元，仅2014年Q2就成交10亿
美元。60.95%的用户借款用于再融资，其次是信用卡还款。	  



Lending	  Club	  	  
2010-‐2014年贷款回报率	  

随着贷款人信用评级下降，贷款年化利率从5%到12%不等，平均在10.1%。	  
贷款金额由$5,000到$30,000+不等，金额越高，利率越高。	  



Lending	  Club	  
贷款项目及评级	  



Lending	  Club	  
贷款申请项目明细	  



P2B	  
P2B平台简介	  
P2B平台运作的模式类似于商业银行的小微企业贷款，即企业由于经营实际需求向P2B平台融资。
P2B平台将融资的资金交由第三方资金托管平台管理，杜绝了平台接触资金的可能。	  
	  
担保融资（爱投资）	  
以企业为借款主体进行担保借款，借款多用于企业经营。使得投资用户与借款企业的需求直接对
接，省去中间环节成本。	  
	  
融资租赁（普资华企）	  
由融资租赁机构或保理机构作为网贷项目发起方，面向特定承租人提供融资租赁服务。资金来源
通过网贷平台采用社会化募集形式公开发布，而以承租方的租金在扣除佣金后作为投资人报酬，
投资期限就是融资租赁期限，一旦承租人不能支付租金，则由租赁公司拥有该设备的处置权。平
台发布的项目由合作的融资租赁公司提供全额本息担保，还启用了备用资金池，回避了企业归还
款项可能出现的不确定性，确保了投资者的利益不受损失，规避了平台的运营⻛风险。	  
	  
票据质押（金银猫、票据宝）	  
企业以银行的承兑汇票作为质押担保，通过互联网平台向投资者募集资金；而散户投资者，也首
次能够通过简单操作进行小额投资，从而涉足此前只有机构投资者能够介入的票据理财。通过银
行承兑汇票质押来完成收益权的转让，实现个人投资者向融资企业的放款，投资者的本息还款来
源得到了银行无条件承兑的保障。	  



国外贷款平台纵览	  



众筹：预售	  

Kickstarter帮助人们实现创意项目。截止2014年10月，已收到超$13.4亿美元的认捐，由715万捐
助者提供资金，资助了71,500个项目，包括电影，音乐，舞台表演，漫画，新闻，视频游戏，和
食品相关的项目。支持某个项目，并不享有项目的任何股份，但可以换取有形的奖励或一段特殊
的经历。项目创建者选择融资最后期限和最低资金目标。如果目标没有达成，则一分钱都收不到。
不同于其他众筹平台，Kickstarter对项目的拥有权不做任何要求。融资完成后，项目和上传的媒
体文件无法从网站编辑或删除。没有人能保证项目会兑现，或完成的项目能满足支持者的期望。 
Kickstarter收取募集资金的5％，第三方支付收取额外的3-5％。 



KickStarter	  预售众筹项目分布	  
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众筹：股权转让	  

•  网上直投 
网站的项目“建议人”会根据投资人的投资组合、投资方向进行项目推荐，同时把合适的投资人推荐给项
目人。投资人决定投资后就将资金汇入AngelList的第三方支付系统，在AngelList完成对项目的考核后再
通过第三方支付投放资金。项目对接成功后网站将从投资金额中抽取5%的佣金。 
 
•  联合投资 
举例来说，一个领投人想要投资100 万给一家公司，他至少自己出10 万（10%），剩下的90 万由他身
边的一些认证了的联投者进行出资，这100万的资金都将汇入AngelList的第三方支付系统。当被投企业
被并购或上市后，领投人将从这100万的投资收益中抽取10-20% ，网站抽取5%的投资收益。 
 
•  投资基金 
举例：一个天使投资人站出来表示自己将出资25000 美元去投资，具体投什么项目还不清楚，这时他身
边的10 个天使投资朋友觉得这人靠谱，决定也每人出资$25000，总共就是25 万放到他的资金池。这个
领投人的本来的25000 美元资金就变成了25 万。收费方面则与联合投资一样，领投人收取最后投资收
益的10%－15%，而AngelList则收取5% 的投资收益作为服务费用。 
 
•  孵化器 
AngelList还为项目人提供其他增值服务，最典型的就是企业孵化器的对接。全美各地的企业孵化器，高
校科技园都可以在AngelList上提供自己的简介，为有需求的初创企业提供一个起步阶段的全方位扶持。
AngelList现在已经吸引了145家孵化器入驻。 

如果你的创业的是一家科技公司，则可以通过AngelList平台找到相应投资。 



为非流通证券、债券提供撮合买卖双方的交易市场。 

众筹：股权转让	  

•  交易资产种类 
平台上交易的资产包括拍卖利率证券（如市政债券）、破产债权、抵押债权、有限合伙权益、私有公司
证券、居民和商业按揭支持证券，尤其是非流通证券和上市公司大额股权和整体贷款等。该平台有高达
100,000多名用户，涵盖全球金融机构、对冲基金、私有股权公司、共同基金、公司和其他机构以及可
信赖个人投资者。 
 
•  平台服务 

•  在网络平台上聚集各个领域的专家，并允许成员对非流动资产交易进行评估，包括交易的估值、
数据、研究、分析、法律和交易咨询等服务信息。 

•  通过算法实现买卖双方的最优化匹配。当卖家在⻚页面上发布他的商品时，系统对档案进行运算，
根据历史交易信息对可能的买家进行排序，然后尝试联系排序最高的买家实现交易。 

•  提供相关法律程序来处理合同具体事项 

•  盈利模式 
收取交易额的5%作为手续费。 



个人理财市场的发展趋势	  

智能 个性 社交 



个人理财的未来：智能化、个性化	  
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从模式上来看，很多传统理财服务的提供者是训练有素的理财师、分析师和基金经理们。
这里面的问题是，每个服务者所能面对的客户十分有限，而且复制服务者的成本十分高昂，
这注定其只能是一种“贵族理财”。但这些互联网公司通过将金融专家的知识和经验算法化，
让每个服务者所能服务的客户数最大，同时复制服务者的成本最低，以此打开了体量庞大
的“屌丝理财”市场。 



国外在线理财解决方案的特点	  

•  以互联网为主要服务渠道； 

•  以自动、智能的算法为用户提供服务，显著降低了服务成本； 

•  注重个性化和定制化，面向⻓长尾市场； 

•  理财方案清晰、透明，用户享有完全的知情权和选择权； 

•  操作简单，用户无需过多的金融知识便可独立进行理财； 

•  资金門槛低，普遍門槛在数百美元左右，与动辄十万、百万量级资产要求的传统理财咨询业大
相径庭； 

•  大多拥有移动应用，用户可充分利用碎片化的时间与碎片化的资金进行理财。 

•  费用透明、低廉； 



SigFig：成本透明、智能理财	  

解决方案 
SigFig 利用数据算法来告诉你哪些基金比你现有的投资组合收益率高，还会指出各券商都有哪些
隐性费用等，以此给用户提供理财建议。公司依靠专业分析师团队跟踪全球的数十种资产类别，
研究不同的股票和债券指数，不断调整和优化其投资算法。用户可以提交自己投资条件（⻛风险、
收益、金额等），系统则根据这些条件自动给出投资组合，既可以帮用户在给定⻛风险下实现最大
化收益，也可以帮用户在给定收益下最大程度降低⻛风险，而且所有投资组合都是动态调整的。 

管理资产 
SigFig 纯依靠数据算法进行资产配置，管理平台上10万用户的资产达 $750亿美元。 

盈利模式 
SigFig 对用户免费，它不会有咨询建议费或资产管理费。但它会向财经媒体付费授权它的投资工
具，以此取得营收。目前合作方包括 CNN，USA Today 和 Yahoo Finance 等。另外，如果它也会
推荐更好的券商或投资顾问，如果给他们带去了新顾客，它也会赚得推介费。 



BeTerment：智能理财	  

•  与美国经济危机2008年创建，迄今共管理3万个用户共计$5亿美元资产； 
•  Betterment采用全自动化的、被动投资策略，仅投资于固定收益类债券和ETF基金（由
市场ETF和全球5000支股票组成），收取0.34%的资产管理费，低于其他共同基金
1.4%的管理费及ETF 1.78%的管理费； 

•  Betterment可用于美国退休账户IRA，并研发了自动存取、目标导向投资等功能，并有
定期向终身计划投资功能； 

•  自成立以来，Betterment共获得包括花旗集团、Menlo Ventures等$4500万美元投资； 



Personal	  Capital	  :	  Mint	  for	  Investment	  

•  由Paypal、Intuit原CEO Bill Harris于2009年美国金融危机期间创建，为个人投资者打造一体
化投资平台，可连接各种银行、券商、理财账户，从而在一个平台管理所有个人资产。当前，
Personal Capital管理$6亿美元资产； 

•  公司定位于互联网时代的嘉信理财（Charles Schwab）； 
•  理财则面向于高端客户，依靠自动化推荐算法为用户创造最优组合，包括个性化的、基于用
户目标的ETF及股票组合理财，并同时避免高频交易带来的高额税赋；因完全独立于基金和
理财产品，Personal Capital可保证不与投资人产生利益冲突； 

•  自成立以来，公司共获得包括黑石（BlackRock）、Venrock等共计5400万美元投资。 



MoZf：社交投资	  

商业模式	  
MoZf的特色在于关注投资组合，而不是只注重个股讨论。它上面的 MoZf	  指的就是一系列按某个主题选出来
的最多 30	  支股票集合。你可以直接购买并持仓一整个已有的 MoZf，也可调整各支股票的投资比例，或是自
建一个新的 MoZf。投资组合覆盖了不同的投资主题和理念，有关于医疗技术突破的，也有和政府法案相关的
如医疗技术突破的，也有和政府法案相关的如奥巴⻢马医疗法案。以3D打印主题的MoZf为例，其中列有包括 
3D	  Systems	  和 Autodesk	  在内的八支股票，涵盖 CAD、扫描建模等 3D	  打印行业相关链节。截止2014年4月，
MoZf平台已经有7500个MoZf。 
 
传播链	  
MoZf	  的社交网络是类似 Facebook	  式的双向网络，得发好友申请，这样才能看⻅见朋友对不同股票或投资组合
的讨论。但同时 MoZf	  也有类似 Google	  Circle	  的圈子概念，你可以分享自己创建的投资组合到特定的圈子。 
 
盈利模式 
MoZf	  不收取基金管理费，只收取每购买/卖出一个 MoZf	  的交易费，且少于 10	  美元。	  





SigFig：用户对收益及风险的偏好	  

根据几个简单的投资问题，系统计算用户对收益的偏好，以及对⻛风险的承受能力。这些将
作为日后系统计算投资建议的依据。 



WealthFront：依据风险偏好理财	  

系统自动依据用户的⻛风险偏好给出投资建议。 



BeTerment：智能理财	  

用户可以将多个资金账户绑定为一个虚拟账户，这样在一套报表里就可以将所有的资产配
置和收益情况一览无余。很多人会关心自己的投资收益有没有跑赢一些指数（比如 CPI），
这些解决方案可以给出直观的收益对比。 



未来的消费金融会是什么样？ 



一切皆为资产。资产只在一处。 



一切线上、线下交易均由穿戴设备支付。 



想买就买。支付时，不用再考虑用哪张
卡。设备自动根据费率、余额、位置来
自动选择用自己的钱支付、借朋友钱付、
贷款支付、积分支付、还是报销支付。 



自动记账。犹如微博时间流，记录消费
的位置、情景，并自动提醒我这个月、
这个项目是不是花超了。并依据我对⻛风
险的承受能力自动申请消费贷。 



自动分析。分析各种类支出的构成，提
示哪里有更好、更便宜的替代品。 



自动理财。资产交由自动化算法完成最
优配置。 



实时在线服务。有朋友、有客服。有交
流，有分享。 



借贷实时完成。我的信用评分根据社交
网络的关系和评价、借贷经历和还款经
历实时更新。 



不受限外币交易，没有手续费。 



所有消费、理财行为反过来影响我的⻛风
险评估，消费、理财方案实时自动更新。 



我为中心，无感支付， 
智能高效，朋友在身边。 
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