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互联⺴⽹网⾦金融的机遇 
在获取客户能⼒力⽅方⾯面，互联⺴⽹网⾦金融⽐比传统⾦金融有更强的集聚效应，更容易传播和
扩⼤大影响⼒力，针对客户的需求有更快的响应能⼒力，互联⺴⽹网企业若有⼀一定的客户交
易数据还能为⾦金融交易提供可靠的数据参考⽀支持。 



P2P的前世今⽣生 
•  P2P借贷原理 

经过P2P平台 

可以将不认识的⼈人形成借贷关系 

形成海量的多对多借贷 
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传统银⾏行体系的中介 



P2P  借贷解决了什么？去中介化 

互联⺴⽹网思想的去中⼼心化 

借款⼈人 投资⼈人 



2013 - 余额宝带来的春天 



A. 先找到优质的借款⼈人            B. 先打包理财产品卖出 

P2P的4种商业模式 

纯

线上 

   

线上

线下

结合


理财

产品




债权

转让






2014 - 2000+ P2P平台的夏天 
•  产品设计的灵魂是对⼈人性的把握 

创新=简化 

为借款⼈人简化 
申请只需⼏几分钟 
实时信贷决策 
个性化定制贷款 
科学简明的定价体系 

为投资⼈人简化 
⾃自主投资决策  

简便易懂的投资流程 

为监管部⻔门简化 
提供在线监管 
时时掌握讯息   





平台应该不从借款利率中赚钱 
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法定存款准备⾦金 

⻔门店基础设施 

服务费 

账户管理费 

信审成本 

P2P借贷节省更多成本 

服务费 

账户管理费 

信审成本 

客户获取成本 

科技拉低成本 

互联⺴⽹网⾦金融 
经营成本: 约2% 

传统的⾦金融机构 
经营成本1: 5–7% 

客户获取成本 



开设P2P的成败关键：⻛风控第⼀一 
•  ⼤大⻛风险对策 

1. ⼤大数据运⽤用及信⽤用审核 

2. 独⽴立第三⽅方⽀支付平台保障资⾦金安全 

3. 分散投资100%全额本⾦金保障 

4. ⼏几百条信息校验规则深层次侦测欺诈⻛风险 



世界顶级的技术 

交易记录/帐户余额 

帐户管理 

贷款期限、
法律⽂文件 

贷款 

• 订单管理 
• 交易记录 
• ⼆二级市场 
• 每⽉月结单 

数据模型 

在线帐户 移动端接
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邮件通知 后台应⽤用程序 
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投资⼈人获取的
模块 

法律⽂文件 ⾝身份验证 

合作伙伴 

潜在客户⽣生成 第三⽅方⽀支付公司 央⾏行征信报告 

⽇日历 、数据
库 

⽀支付服务器 

点融⺴⽹网
P2P  

核⼼心引擎 
 

• 贷款状态 
• 催收机制 
• 还款计划 

• 验证 
• 贷款利率定价 
• 发布募资 



法律架构决定⽣生命周期 
刑事法 民事法 ⾏行政法 

伪造货币 
私⽴立⾦金融机构 
⾼高利转贷 
⾮非法吸取公众存款 
妨碍信⽤用卡管理相关 
擅⾃自发⾏行股票 
内幕交易 
诱骗投资者买卖证劵 
操作证劵 
吸收客户资⾦金不认账 
洗钱 
。。。。。。。。。 

民间借贷 
知识产权 
⺴⽹网络版权 
服务协议违约 
名誉权 
肖像权隐私权 
。。。。。。。。。 

⺴⽹网络监管 
央⾏行 
银监会 
证监会 
⼯工商局 
信产部 
公安局 
。。。。。。。。。 
 





P2P发展；全世界的浪潮 



P2P发展；全世界的浪潮 



P2P的中外对⽐比 
•  巨⼤大潜⼒力 
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所有消费信⽤用贷款 





P2P数据未来能否录⼊入
央⾏行征信系统？ 

中美P2P发展的配套环境—征信体系 





罗伯特·希勒（Robert J. Shiller），耶鲁⼤大学经济系
著名教授，2013年因“资产价格实证分析⽅方⾯面的贡

献”获得诺⻉贝尔经济学奖。 

⾦金融是⼀一种需要经常实验，并进⾏行
改进任何新技术都有可能增加⻛风险。 

互联⺴⽹网有⾜足够的energy，可试错，每天创新 



⾰革新 
借款⼈人只想⽀支付10%的利率

投资⼈人却想赚15%的利率



逻辑性问题，如何解决？ 

10% 15% 



世界顶级的技术 
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出借⼈人获
取模型 

 

   信贷审批 / 定价 
 

点融⺴⽹网专注于⾼高效审批、信息透明和⾼高效资⾦金匹配 

l  通过建⽴立⼀一个强有⼒力的互联⺴⽹网平台，
直接匹配有借贷需求的借款⼈人和投
资⼈人 

l  信息100%公开透明 
l  贷款证券化 (最⼩小认购⾦金额为100元

⼈人民币) 
l   ⼆二级市场 
l   ⾼高流通性 
l   管理贷款的定价、制定贷款规则 
l   符合监管要求 
l   完全线上操作  

借款⼈人获
取模型 投资⼈人 
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点融持续提⾼高系统处理能⼒力，⽀支持超量级多对多操作 

点融⺴⽹网平台实现多对多操作 
 

l  平均每笔贷款都有⼏几万多个投资⼈人出资（N) 
l  每次还款要进⾏行N*2多笔交易 
l  每笔交易都会在客户的帐户余额、每⽉月账单和每

⽇日对帐单中体现 
l  ⾼高频次还款的贷款产品⼀一经推出取得了很⼤大的成

功，是⾮非常⾼高效的产品 
l  客户期望看到实时帐户信息，⽽而⾮非过时的数据 

海量交易 

投资⼈人 
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投资⼈人 

投资⼈人 
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电⼦子钱包 
Reconciled 

account

83,560,780.35
---------------------

+450,000
-35,00

+234,000
-24,560

…
…
...
…

12,345,34 345,34 300,00 550,00 10.00 

0.00 345,34 300,00 550,00 10.00 

System of record 



⾃自主投资时代：分散投资需要⼤大量资⾦金 
分散到1,000个标的投资, 100元 x 1000个标 ,⾄至少需要10万元 
 
组团投资的团团赚时代：谁都可以将投资⾼高度分散 
100元，可以分散到1,000个标的每个标的只投资0.01元. 
让拥有不同资⾦金量的投资⼈人，和没有时间上⺴⽹网操作的，都能够获得分散、透明、易操作的投资服务 
 
 
 

⼤大数法则技术产品：“团团赚”  
 

“团团赚”运作原理 





⾼高循环的还款⽅方式 
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相类似于投资在30%的利率 



数字之外的故事 
CEO 

Director 

3 years+ 

Exec Exec Exec 

Manager 

Staff 

Manager Manager Manager Manager 

Staff Staff Staff Staff Staff 

+15 
years 



300,000

300,000

300,000

24%

把⼀一个⾼高⻛风险贷款变成⼀一个低⻛风险抵押贷款

12%

12%

12%

12%

12%

可扩展性的贷款  
 ⽣生意贷款


汽⻋车贷款 











中⽂文版序⾔言 
 
如果“⾦金融”⼆二字给你理性⽽而⼜又冷冰冰的感觉时，P2P⾦金融
则给我们带来了⼀一种诗意的浪漫。 
  
  
Lending Club 在美国的实践，通过⼀一个普通投资⼈人的陈述
将这⼀一切说得清清楚楚，明明⽩白⽩白。客观、透明、效
率！——《Lending Club 简史》⽤用亲⾝身经历说明，互联⺴⽹网
⾦金融的时代已经不可阻挡地到来了。 
  
关于个⼈人之间的借贷，互联⺴⽹网究竟改变了什么？越是⼲⼴广泛
零散的交易，越需要先进的技术，需要在多样化供需之间
建⽴立起共识，同时⼜又不干扰个体的充分⾃自由。这不仅是互
联⺴⽹网的技术，更是互联⺴⽹网的思想。 
   
赠⼈人玫瑰，⼿手留余⾹香！希望本书开启您美妙的投资之旅，
让我们在曾经冰冷的⾦金钱往来之中，体会别样的温暖！ 
 
 
 点融⺴⽹网创始⼈人：郭宇航 
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